GGK zahlt als mittelstandisches Unternehmen zu den fihrenden deutschen Herstellern hochwertiger Systeme
fur die vorausschauende Elektroinstallation. Eine schlagkréftige Vertriebsorganisation mit einem Dutzend
Standorten in Europa vermarktet unsere tiberzeugenden Systemlésungen mit nachhaltigem Erfolg. Fach-
handel, Verarbeiter und Architekten / Fachplaner kennen und schatzen unser relativ junges Unternehmen

als besonders leistungsstarken und flexiblen Partner.

Fir die Region Rhein-Neckar (Stuttgart, Kaiserslautern, Mannheim, Wirzburg) suchen wir eine/-n

Verkaufer/-in B2B im Aul3endienst

Als Verkaufer/-in im AuRendienst verantworten Sie die Ausschopfung des Marktpotentials in Ihrer Vertriebs-
region gemafR individueller Zielvorgabe sowie das Erreichen vereinbarter Vertriebsziele unter wirtschaftlichen
Gesichtspunkten.

Aufgaben

« Eigenstandige aktive Vermarktung des Produktportfolios und Unterstiitzung unserer Vertriebspartner vor Ort

« Proaktive Betreuung von Kunden, Interessenten und alle weiteren die Kaufentscheidung beeinflussenden
Organisationen / Personen wie Planungsbiiros, Architekten, Handelsunternehmen, Generalunternehmen
etc.

* Maximale ErschlieBung des Marktpotentials durch Marktbeobachtung, Angebotsverfolgung, Projekt-
vorschau, Verkaufsaktionen, Kundenschulungen und Prasentationen etc.

« Fuhren von Verkaufsgesprachen und Abschluss von Vertragen in Abstimmung mit der Vertriebsleitung

» Laufende und umfassende Kommunikation des Vertriebsgeschehens gegenuber der Vertriebsleitung

« Gezielte Bestands- und Bedarfsermittlung bei Neukunden durch Frei- bzw. Telefonakquise bzw. wéhrend
Messeveranstaltungen

« Aktives Cross Selling und Nachvermarktung von Sortimentserganzungen

Ausbildung

Wir erwarten eine abgeschlossene kaufmannische oder elektrotechnische Ausbildung. Ein abgeschlossenes
Studium der Betriebswirtschaft oder der Elektrotechnik wéare von Vorteil, ist aber keine Bedingung. Verkauf soll
Ihre Leidenschaft sein.

Kenntnisse

Vertriebserfahrung im Bereich Gebaudetechnik oder fir andere erklarungsbedirftige Produkte setzen wir
voraus. Weiterhin erwarten wir professionelle Prasentationskenntnisse und gelbte Verkaufs- und Verhand-
lungsstarke. Fir die Funktion bendétigen Sie EDV-Kenntnisse, Know-how Uber die gangigen vertriebsunter-
stitzenden Instrumente sowie betriebswirtschaftliche Grundkenntnisse.

Fahigkeiten
Kundenorientierung, Leistungsmotivation, Teamfahigkeit, Eigeninitiative, Entscheidungsféhigkeit, Verkaufs-
talent, Ergebnisorientierung

Erfahrung

lhre vertriebliche Berufserfahrung von mindestens 3 Jahren gestattet Ihnen ein sicheres und tberzeugendes
Auftreten bei unterschiedlichsten Ansprechpartnern. Als belastungssichere Personlichkeit mit eigensténdig
entwickeltem Wissens- und Partnernetzwerk verfiigen Sie iber klare Ergebnisorientierung, hervorragendes
Teamverhalten und hohe Kommunikationsfahigkeit.

Ihre Chance

Wir bieten attraktive Vergltung, vorbildliche Sozialleistungen, moderne Arbeitsplatze und eine auRergewdhn-
liche Unternehmenskultur, die um die Bedeutung eines jeden einzelnen Mitarbeiters weil3. Wenn Sie im Team
mit netten Menschen etwas bewegen und gestalten wollen, schicken Sie uns bitte Ihre aussagekraftige Bewer-
bung mit Ihrer Verdienstvorstellung. Wir freuen uns auf einen Dialog mit lhnen!

Kontakt

GGK GmbH & Co. KG
Personalwesen
Gerhard-Grin-Str. 1
35753 Greifenstein

Telefon: +49 2779 9150
Telefax: +49 2779 915100
E-Mail: hr@ggk-online.com
Web: www.ggk-online.com

Perfect Cable Coaching




